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de las alternativas mas utiliza-

comprar, se recomienda verifi-
car avaluo y la rentabilidad.
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La inversion inmobiliaria es una

das por los migrantes. Antes de
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EXPERTOS explican
alternativas que van desde
bienes inmobiliarios hasta
productos financieros, y
los pasos para proteger
sus ahorros.

Por: Patricia Naula H
pnaula@elmercurio.com.ec
Fotos: Xavier Caivinagua A.

El Mercurio-Cuenca

ada afio, miles de ecuato-

rianos que residen en Esta-

dos Unidos envian parte de

sus ingresos al pais con el

propdsito de comprar una
vivienda, abrir un negocio o construir un
patrimonio.

Ante las politicas migratorias del go-
bierno de Donald Trump, especialistas en
economia y finanzas explican los aspec-
tos que deben evaluar antes de invertir
sus ahorros.

Luis Tobar, director de la carrera de
Economia de la Universidad Politécnica
Salesiana, sefala que una inversion debe
responder a un objetivo definido, ya sea
obtener ingresos por alquileres, empren-
der, adquirir una vivienda, preparar la jubi-
lacién o apoyar a su familia.

El experto asegura que cualquier insti-
tucién financiera, empresa o cooperativa
donde se coloque dinero debe estar auto-
rizada por los organismos de control. Ade-
mas, evitar concentrar todos los ahorros
en un solo proyecto y mantener un fondo
de emergencia para afrontar imprevistos.

Alternativas

Entre las alternativas figuran la compra
de viviendas o terrenos con documenta-
cion en regla, depdsitos a plazo en enti-
dades reguladas, emprendimientos res-
paldados por un estudio de mercado y
franquicias 0 negocios establecidos con
trayectoria comprobada.

En el caso de los depositos a plazo, To-
bar plantea distribuir el dinero entre varias
entidades y no superar los 32.000 délares
en cada una, monto cubierto por la garan-
tia de la Corporacién del Seguro de De-
positos (Cosede) en Ecuador. “Aunque el
sistema financiero ecuatoriano mantiene
estabilidad, siempre es preferible diversi-
ficar los recursos”, explica.

Adrian Rodriguez, presidente de la Ca-
mara Inmobiliaria Ecuatoriana (Cainec),
sefiald que la participacion de los migran-
tes en el mercado inmobiliario de Cuenca
crecid, debido al interés por proteger el
patrimonio o preparar un eventual retorno.

“Casi el 30 % de las operaciones en
la ciudad provienen de lo que yo llamo la
‘tercera ciudad mas grande del Ecuador’:
la comunidad migrante en Estados Uni-
dos, que representa un polo de inversion”,
afirma.

Rodriguez explica que los migrantes
buscan principalmente viviendas multifa-
miliares, casas de uso mixto o propieda-
des con locales comerciales para generar
ingresos mediante alquileres. Sin embar-
go, advierte que una compra inmobiliaria
debe partir de un anlisis de rentabilidad y
no unicamente de la confianza en familia-
res o intermediarios.

Inversiones
ideales para
el migrante

Opciones para invertir
los ahorros desde Estados Unidos

Depositos
a plazo

Bienes
inmuebles

Viviendas multifamiliares,
casas de uso mixto

Diversificar entre
entidades reguladas.

o locales con potencial No superar
de alquiler. USD 32.000
por entidad.

Antes de invertir

Calcule la rentabilidad

Compare ingresos esperados
con costos de compra,
mantenimiento, impuestos

y administracién.

Verifique la operacion

Negocios
propios

Invertir con estudio
de mercado y plan
de negocios.

Mercado
bursatil

Acciones y otros
instrumentos mediante
plataformas autorizadas.

30%

@ Avaltio profesional. de las compraventas

€ Documentacian completa. en Cuenca involucran
0 Contacto directo con g lé?cr:c]ﬂgorz:tgs(;ilgg Lianqz:lcl)asr
el propietario. fac o0

Evite estos Invertir todo en
® un solo proyecto.

errores

Comprar solo por
confianza en familiares

Mezclar las finanzas
familiares con las
del negocio.

o intermediarios.

¢, Como distribuir los ingresos?

En Ecuador, gran parte de los recursos
enviados por los migrantes se destina al
consumo de los hogares. Estudios calculan
que entre el 70 % y el 90 % de las remesas
se utiliza para alimentacién, vivienda,
educacion, salud y otras obligaciones
familiares, mientras una proporciéon menor
se dirige al ahorro o la inversion.

Sin embargo, Luis Tobar, director de la
carrera de Economia de la Universidad
Politécnica  Salesiana, plantea una
distribucion financiera de referencia: 70 %

Los depésitos a
plazo y otros
productos
financieros
forman parte de
las opciones para
administrar
ahorrosy
diversificar
recursos para
reducir riesgos.

para gastos familiares, 20 % para ahorro
e inversion y 10 % para un fondo de
emergencia.

Ademas, los ecuatorianos que residen
en Estados Unidos tienen acceso a
distintas alternativas de inversion. Mike
Murillo, asesor financiero en mercados
emergentes, explica que quienes cumplen
con los requisitos establecidos pueden
acceder a plataformas autorizadas para
invertir en acciones y otros instrumentos
bursatiles. (I)

El 19y 20 de septiembre se
realizara la Expo Construye
Nueva York en Queens,
un evento que presentara
proyectos inmobiliarios
ecuatorianos y opciones de
inversion.

( ( El patrimonio

mds seguro es el inmobiliario,
pero el migrante debe anali-
zar cudnto produce una pro-
piedad en alquileres y si esa
rentabilidad justifica
la inversion

Adrian Rodriguez
Presidente de la Cainec

( ( Primero hay que

ahorrary proteger el capital;
después invertir. Se debe evi-
tar enviar grandes sumas de
dinero sin control ni sequi-
miento, y separar las finan-
zas familiares
del negocio

Luis Tobar
Analista econdmico

El célculo del retorno sobre la inver-
sidn (ROI) permite comparar los ingresos
que genera un inmueble frente al capital
destinado a la compra y los gastos aso-
ciados, como mantenimiento, impuestos
y administracion.

Por ejemplo, una propiedad multifami-
liar valorada en 300.000 dolares, deberia
generar, al menos, un 5 % anual para al-
canzar una rentabilidad adecuada. Antes
de firmar cualquier contrato, es necesa-
rio contar con un avaluo profesional. Esta
valoracion permite verificar que el precio
corresponda al valor del inmueble y de-
tectar posibles problemas estructurales o
legales.

En Cuenca existen peritos avalados
por la Cainec, la Asociacién Ecuatoriana
de Peritos Avaluadores, el Colegio de Ar-
quitectos y profesionales acreditados por
la Superintendencia de Compaiiias y la
Funcién Judicial.

Rodriguez advierte que la confianza
depositada en familiares o intermediarios
puede generar riesgos. Antes de concre-
tar una compra, es necesario mantener
contacto directo con el propietario del in-
mueble, solicitar la documentacion y ve-
rificar que el valor en la escritura coincida
con el monto pagado.

Tobar sefiala que otro error frecuen-
te es financiar negocios familiares sin
controles administrativos ni seguimiento
financiero. Por ello sugiere elaborar un
plan de negocios y separar las finan-
zas del hogar de las cuentas de la em-
presa para medir la rentabilidad de la
inversion. (1)
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‘Espumoso emprendimiento’

LA CURIOSIDAD, la
disciplinay la vision
convergieron para que
hoy, Morochos Café, esté
ubicada tanto en Nueva
Jersey como en Cuenca.

Por: Andrés Mazza
amazza@elmercurio.com.ec
Fotos: Xavier Caivinagua A. / Cortesias

El Mercurio-Cuenca

ntes de que Moro-

chos Café tuviera

nombre, tenia un

quemador en la tras-

tienda de un local

de productos ecuatorianos en Orange,

Nueva Jersey. Ahi, hace 16 afios, Gloria

Morocho empezé a hacer empanadas y

café para sus compatriotas que entra-

ban a comprar recuerdos de Ecuador.

No tenia permiso de cocina. Tenia, eso

si, la insistencia de sus clientes, quienes
pedian bebidas calientes.

La historia de Morochos Café empe-
z6 como la de una tienda de recuerdos.
Gloria, junto a su esposo, fueron parte
de las primeras familias de Zhifa, Na-
bon, en instalarse en ese sector de
Orange.

Gloria, emprendedora, abrié un local
donde vendia objetos, regalos y comi-
da ecuatoriana empaquetada. Con los
anos, el barrio cambid: de tener pocos
vecinos latinoamericanos paso a recibir
a familias de Guatemala, El Salvador vy,
cada vez mas, de Ecuador.

Pero fue el café y las empanadas los
que terminaron definiendo el negocio.
Poco a poco los productos ecuatorianos
empagquetados fueron cediendo espacio
a la comida recién hecha, hasta que la
exigencia de madrugar y trabajar todo el
dia -muchas veces sin descanso- paso
factura: Gloria se enfermé y tuvo que
volver a Ecuador.

Transformacion

Oscar Morocho llegé a Estados Uni-
dos en 2010. Un ano antes, su hermano
Melitén habia hecho lo mismo. Ambos,
hijos de Gloria, tenian otros trabajos.
Pero a raiz de que Gloria tuvo un proble-
ma con su salud, los hermanos asumie-
ron la direccion del negocio, porque se
esperaba que su ausencia durase unos
15 dias, sin embargo fueron dos afos.

Al quedarse al frente del negocio todo
cambio. Primero para ellos, porque tu-
vieron que aprender a cémo funcionaba
una cocina, a como preparar los alimen-
tos, a atender a los clientes.

“Nos quedamos los dos: yo en la coci-
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Hace 16 aios, Gloria Morocho empezé una tienda en Nueva
Jersey que luego se convirtié en Morochos Café.

Q"

Café de Ecuador {

Hoy, solo en Estados Unidos emplean a 15 personas para la
preparacion de los productos.

——

En Estados Unidos, Morochos Café se

encuentra en Orange, Irvington y West

Orange. En Cuenca se encuentran en
Victoria del Portete.

——
El siguiente objetivo de la familia
Morocho es abrir otra cafeteria en la
ciudad de Cuenca.

c— . —

Ya son mas de 30 empleados y
colaboradores, entre Estados Unidos y
Ecuador, que tiene la familia.

—
— = ]
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na, mi hermano en la panaderia, y fuimos
intercambiando los roles. Aprendimos
viendo tutoriales en YouTube, haciendo
el pan de forma empirica”, cuenta Oscar.

Los hermanos aprendieron a manejar
una caja registradora, a traer mas pro-
ductos y a invertir en mejores maquinas,
dejando atras un proceso que hasta en-
tonces era enteramente artesanal.

Cuando su madre regreso, quiso re-
tomar el negocio tal como lo dej6. Para
entonces, sus hijos ya lo habian rehecho
a su manera.

Artesanal

Ese fue, segun Oscar, el punto de quie-
bre: el momento en que Morochos Café
dejo de depender de un solo par de ma-
nos y empezo a construir procesos. Con-
trataron al primer empleado, luego a otro,
luego a otro mas. Hoy los roles estan re-
partidos: el hermano de Oscar se encarga
de la tecnologia y del recetario; Oscar, de
infraestructura, construccién y manteni-
miento de equipos.

Entre los dos manejan, ademas del
local original, uno en Irvington y otro re-
cién abierto en West Orange, con 15 em-
pleados solo en Estados Unidos. Pero el
crecimiento no vino acompafnado de una
industrializacion total, y esa fue una deci-
sion deliberada. “Podriamos meter todo a
maquina, pero hacemos mitad maquina,
mitad a mano, para que tenga ese toque
humano. Si todo sale idéntico y perfecto
por maquina, se pierde eso”, explica Os-
car.

Inversiones

La familia Morocho no se quedd solo
con los negocios en Estados Unidos. En
Ecuador decidieron abrir una cafeteria en
enero de 2025. En Victoria del Portete, en
Cuenca, inauguraron Morochos Café. Se
adaptaron a la forma de consumir de los
ecuatorianos y arrancaron con una inver-
sion que ya habia iniciado mucho antes.

La inconsistencia del café y el choco-
late que compraban para sus locales en
Estados Unidos los llevé a producir. Sin
tener mayores conocimientos se adentra-
ron a fincas a buscar cacao y café. En el
camino descubrieron que muchos agricul-
tores no tienen dénde vender su cosecha
y que terminaban entregandola a grandes
distribuidoras.

Con la curiosidad y con las ganas de
seguir mejorando, ahora ellos exportan
sus propios productos desde Ecuador a
Estados Unidos. Es decir, ahora existe
una relacion empresarial entre ambos
paises.

Para Oscar, la experiencia deja una
leccién para otros migrantes que dudan
en invertir en Ecuador: “La mayoria dice
que alld no hay dinero, no hay oportuni-
dades. Yo creo que las oportunidades es-
tan en cualquier lado; depende de como
uno trabaje y de cdmo vea las cosas. Lo
primero es cambiar de mentalidad, tener
disciplina y ser curiosos”. (l)
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‘}_encamlnada por I blologo Ernesto
Arbelaez yla Fundauon Amaru

R
. e

a selva no es infinita. Asi de claro lo tiene el bio-
logo cuencano Ernesto Arbelaez cuyo sueno co-
mienza y termina en lo mas recéndito de la region
amazoénica en la frontera suroeste del Ecuador.

En este punto, Arbelaez levanté el que quiza
sea el santuario ecolégico mas importante del Austro ecuato- -
riano al que ha bautizado con el nombre de ‘Selva Eterna’.

El cuencano encontré en la parroquia Puerto Morona, cantén
Tiwintza, provincia de Morona Santiago, un rincén para llevar a
cabo sus mas grandes anhelos de investigar y proteger a de-
cenas de especies endémicas que estan en grave peligro de
extincion. ==

Un territorio inexplorado por la ciencia y que quedé cubierto™ =
bajo el estigma de la guerra del Cenepa de 1995 que enfrentéa
las fuerzas peruanas con las ecuatorianas. .

La meta del bidlogo es convertir las 310 hectareas de reserva
natural actuales en al menos 2.000 con el apoyo de comuneros,
ciudadanos, entidades, autoridades y amantes de 1a _failna sil-
vestre quienes pueden aportar de manera volunt
pliar el territorio de la reserva.

La reserva esta bafada por la cuenca del rio Mo ro
los mas imponentes del sur del Ecuador y uno de los |

- en fauna, tanto que, por ejemplo, es considerado el
S ayor antidad de primates deI pals Y, clar :

.:""-_-'.'_'q_,;_ A -ﬁ- a sel "J
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CUY, GRANOS COCINADOS, PAN,
QUESO, HUMAS, TOSTADO, LICOR,
. GRANOS SECOS, CHOCOLATES,
hresy Q. REMEDIOS, VITAMINAS Y MAS...
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MAS INFORMACION e W= OFICINAS EEUU

INMO.BIESS.FIN.EC i xR B S NEW YORK:. QUEENS - BROOKLYN - BRONX - PORTCHESTER - WHITE PLAINS - SPRING
St TN o) : e A \ ~3 | HE VALLEY - SLEPPY HOLLOW - OSSINING - PEEKSKILL - ROCHESTER - PORTWASHINTONG -
" : T YONKERS - ALBANY - BAY SHORE - PATCHOGUE - HAMPTONS BAYS - MIDDLETOWN.
MASSACHUSETTS:. FALL RIVER - FRAMINHAM - LOWELL - LAWRENCE - BROCKTON -
SPRINGFIELD - HYANNIS - MiLForD. MARYLAND:. sattimore.
CONNECTICUT:. pAMBURY - WATERBURY - NEWHAVEN - BRIDGEPORT - GREENWICH.
MINNESOTA:. mwneapous. NEW JERSEY:. oRANGE - NEWARK.
PENNSYLVANIA:. priapetrria. ILLINDIS:. chicago.

OFICINAS ECUADOR

AZUAY:. cueNcA CENTRO - GUALACEO - FERIA LIBRE - GIRON - SIGISG - GUACHAPALA
PUCARA - SANTA ISABEL - AYALOMA - NABON - ZHIRA - SAYAUS! - MOLLETURO.

CHIMBORAZOD:. ALAUSI - CHARICANDO - CAJABAMBA - RIOBAMBA (SAN ALFONSO)
RIOBAMBA (LA DOLOROSA) - RIOBAMBA (MEDIA LUNA) - GUAMOTE - CHUNCHI - HUIGRA.

MORONA SANTIAGO:. MENDEZ - SUGUA - MAGAS - SAN JUAN BOSCO.
TUNGURAHUA:. amsaro - piLaro. GUAYAS:. GuAYAQUIL - NARANJAL.
CANAR:. suscat - EL TamBo0 - cafiaR - siLian. EL ORO:. PASAJE.
PICHINCHA:. quito norrE - quiro sug. COTOPAXI:. LatacunGa.
LOJA:. LoJA - SARAGURO - SAN LUGAS - ZAMORA.

oFcin CuEwcH TR ENVIOS: LUNES, MARTES, 104 42 ROOSEVELT AVE

GRAN COLOMBIA 3-76 Y VARGAS MACHUCA | (g

1 CORONA, NY 11368
TELF:. 099 350 6593 Elﬁﬁ MIERCOLES Y SABADOS TR i
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FORMALIZAR
acuerdos, conservar
documentos y evitar
registrar bienes a
nombre de terceros
son algunas de las
recomendaciones.

Por: Ismael Alvarado A.
ialvarado@elmercurio.com.ec
Fotos: Xavier Caivinagua A.

El Mercurio-Cuenca

iles de ecua-
torianos que
viven en el
exterior en-
vian dinero
al pais con un mismo objetivo,
construir una vivienda, comprar
un terreno, emprender un negocio
0 asegurar un mejor futuro para
sus familias. Sin embargo, el es-
fuerzo de anos de trabajo puede
verse afectado por problemas
legales derivados de la informali-
dad, la excesiva confianza o la fal-
ta de respaldo documental.

La abogada Maria Paz Juca,
magister en Derecho Penal, ad-
vierte que uno de los mayores
riesgos para los migrantes es asu-
mir que un acuerdo familiar es su-
ficiente para garantizar que su di-
nero sera utilizado correctamente.

“‘Muchos migrantes depositan
toda su confianza en familiares
0 amigos para administrar sus
recursos y no formalizan ningun
acuerdo. Esa situacion puede de-
rivar en apropiaciones indebidas,
conflictos sobre la propiedad de
los bienes o dificultades para de-
mostrar quién realizé realmente la
inversion”, explica.

Errores

Uno de los errores mas frecuen-
tes es enviar dinero sin especificar
legalmente su destino. Por ello, la
especialista recomienda que cual-
quier proyecto financiado desde el
exterior cuente con documentos
que respalden el uso de los recur-
SOS.

Si el dinero sera utilizado para
construir una casa, comprar un in-
mueble o realizar unainversion, es
indispensable formalizar contratos
escritos en los que se establezcan
las obligaciones de cada una de
las partes, el objeto del acuerdo y
la forma en que se administraran
los fondos.

Otro aspecto importante es el
manejo de poderes notariales. En
muchos casos, los migrantes ne-
cesitan que un familiar o tercero
realice tramites en Ecuador. Para
ello, Juca aconseja evitar los po-
deres generales y optar por pode-
res especiales que limiten expre-
samente las facultades otorgadas.

“El poder especial permite auto-
rizar Unicamente actos concretos,
como la compra de un inmueble o
la administracion de determinados
recursos economicos, reduciendo
considerablemente el riesgo de
abusos”, sefala.

Ademas, una vez cumplido el
objetivo para el cual fue otorgado
el poder, es recomendable proce-
der con su revocatoria conforme a
la ley.

La especialista también enfati-
za la importancia de utilizar me-
canismos financieros formales.
Las transferencias bancarias vy
las empresas de remesas auto-
rizadas permiten mantener un
registro del origen del dinero, la
fecha del envio, el monto transfe-
rido y el beneficiario.

Conservar estos documentos
puede ser fundamental en caso

Beneficio
muy poco
conocido

‘Altos

riesgos’ al no

proteger patrimonio

Los documentos son la
mejor garantia del patrimonio.

Los migrantes deben
acreditar mas de dos afios
de residencia fuera del pais

para acceder a los beneficios
del menaje de casa y equipo
de trabajo.

La exoneracion tributaria
para importar el menaje
de casa puede solicitarse
hasta cinco afos después
del retorno al Ecuador, de
acuerdo con expertos.

——
Un automovil o motocicleta
también pueden formar
parte del menaje de casa,
siempre que cumplan con los
requisitos establecidos por la
normativa vigente.

de un conflicto legal futuro. De
igual manera, recomienda guardar
estados de cuenta, facturas, reci-
bos y cualquier comprobante rela-
cionado con la inversion realizada.

Prevencién

La prevencion también implica
realizar un seguimiento perma-
nente del destino de los recursos.
Solicitar fotografias, videos, infor-
mes de avance de obras, facturas
y documentos que acrediten el uso
del dinero puede evitar inconve-
nientes posteriores.

Entre los errores que mas se
repiten en las asesorias juridicas
estan la compra de bienes regis-
trados a nombre de familiares, los
acuerdos verbales, el envio infor-
mal de dinero y la ausencia de do-
cumentaciéon que permita demos-
trar la inversion.

“Las relaciones familiares no de-

Los ecuatorianos que deciden regresar al pais pueden
acceder a importantes beneficios para traer sus pertenen-
cias y herramientas de trabajo sin pagar tributos al comer-
cio exterior. El régimen de menaje de casa permite importar
bienes nuevos o usados adquiridos durante su residencia en
el extranjero, incluidos muebles, electrodomésticos e incluso
un vehiculo o motocicleta, siempre que se cumplan los re-
quisitos establecidos por la normativa vigente. Ademas, los
migrantes retornados pueden importar un equipo de trabajo
exento de impuestos, destinado al desarrollo de actividades

V. vﬁ;"f'

PROTEJA SU PATRIMONIO

T
e

Cinco claves para los migrantes ecuatorianos

del dinero enviado.

objetivo establecido.

TRANSFERENCIA

n FORMALICE LOS ACUERDOS

Todo proyecto o inversion debe contar con
contratos escritos que respalden el destino

o a UTILICE PODERES ESPECIALES

| ESPECIAL

Si un tercero realizara tramites en Ecuador,
limite sus facultades unicamente al

B GUARDE LOS RESPALDOS

0 terceros.

juridica de los bienes y busque
orientacion profesional.

ben reemplazar los mecanismos
legales. La confianza es importan-
te, pero nunca puede sustituir un
contrato o un respaldo documen-
tal”, sostiene la abogada.

Cuando un migrante adquiere
un terreno o construye una vivien-
da utilizando recursos enviados
desde el exterior, lo recomendable
es que el bien quede registrado a
nombre de quien realmente realiza
la inversion. Asimismo, es nece-
sario verificar previamente que la
propiedad no tenga gravamenes,
litigios u otros problemas legales
que puedan afectar su adquisicion.

En caso de que un familiar o
una persona de confianza se apro-
pie del dinero o de los bienes ad-
quiridos, existen mecanismos le-
gales para reclamar los derechos
vulnerados. Dependiendo de las
circunstancias, el afectado puede
iniciar acciones civiles para exigir
la devolucién del dinero, el cumpli-

por la ley.

Conserve comprobantes de transferencias,
contratos, facturas y estados de cuenta.

REGISTRE LOS BIENES A SU NOMBRE

Evite comprar propiedades o realizar
inversiones a nombre de familiares

B soucire asesoria eca

Antes de invertir, verifique la situacion

miento de obligaciones o la repara-
cién de dafios y perjuicios. Si los he-
chos constituyen un delito, también
es posible presentar una denuncia
penal.

Pruebas

La viabilidad de estas acciones de-
pendera de las pruebas disponibles,
la documentacion existente y la forma
en que fueron administrados los re-
Cursos.

La profesional resume su principal
recomendacion en cuatro palabras: pre-
vencion, planificacion, formalidad y res-
paldo legal.

“El patrimonio construido con afios de
trabajo merece ser protegido. Todo bien
0 inversion debe estar correctamente
documentado y administrado con me-
canismos legales adecuados. La mejor
herramienta para evitar conflictos futu-
ros es actuar con prevencion desde el
primer momento”, concluye. (1)

productivas o profesionales en Ecuador. Para acceder a este
beneficio es indispensable obtener el Certificado de Migrante
Retornado, acreditar mas de dos afos de residencia en el
exterior y solicitar la exoneracién dentro del plazo establecido

Las autoridades recomiendan revisar previamente las
condiciones y limites permitidos para evitar inconvenientes
durante el proceso de nacionalizacion de los bienes y apro-
vechar este derecho que busca facilitar el retorno y la reinser-
cion econdmica de los ecuatorianos que vuelven al pais. (1)
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Humberto Pesantez alienta a su equipo desde la tribuna sur del estadio “Alejandro Serrano Aguilar” con su emblematica corneta.

La pasion inicio en 1971

DESDE SUS INICIOS, Deportivo Cuenca causo
sensacion. Su aparicion transformo la vida de los
cuencanos, quienes, orgullosos lo acompanan.

Por. Milton Rocano O.
redaccion1@elmercurio.com.ec
Fotos: Xavier Caivinagua A.

El Mercurio-Cuenca

odo comenzo el 4 de
marzo de 1971. Ese
dia, en Cuenca, naci6
un equipo de fltbol
que, 55 anos después,
se ha transformado en una pasion:
Deportivo Cuenca.

A'inicios de la década de los se-
tenta, un grupo de 16 amigos, al-
gunos de ellos recién llegados del
Mundial de México 1970, se reunid
a tomar café y conversar sobre
futbol. En ese encuentro, junto a
Alejandro Serrano Aguilar (1933-
2019), entonces alcalde de la ciu-
dad, surgid la idea de fundar un
club que representara a Cuenca
en el balompié nacional.

El primer director técnico fue
Carlos Alberto Raffo. Entre los pri-
meros futbolistas extranjeros des-
tacaron Rodolfo Piazza y los pa-
raguayos Gerardo Laterza y Luis
Martinez, este ultimo autor del
primer gol del conjunto cuencano.

Desde sus inicios, el equipo
causd sensacion. Su aparicion
transformo la vida de los cuen-
canos, quienes, orgullosos, ma-
drugaban los dias de partido para
asistir al estadio municipal “El
Ejido”, escenario que mas tarde
adoptaria el nombre de Estadio
“Alejandro Serrano Aguilar”.

Jugadores como Rodolfo Piaz-
za, Ubdulio Aguirre, lvan Caicedo,
Luis Martinez, Leo Vigildo Daza,
Gerardo Laterza, Guillermo Jara-
millo, Juan Tenorio, Vicente Marti-
nezy Gonzalo Coronel se ganaron
el carifo de la hinchada colorada.
Desde entonces, en la llamada
Atenas del Ecuador, el futbol se
vive con intensidad y pasion.

Con el paso de las décadas,
Deportivo Cuenca no solo se con-
solidé como un referente deporti-
VO, sino también como un simbolo
de identidad para la ciudad. Cada
partido, cada triunfo y cada dificul-
tad han fortalecido el vinculo entre
el equipo y su gente, convirtiendo
al club en parte esencial de la me-
moria colectiva cuencana.

Alo largo de su historia, la ins-

titucion ha atravesado momentos
de gloria y también etapas com-
plejas; sin embargo, su hinchada
ha permanecido firme, demos-
trando que el amor por los colores
trasciende resultados. Esa fideli-
dad ha sido clave para sostener al
club en los momentos mas desa-
fiantes.

Generaciones

Humberto Pesantez fue uno de
aquellos 16 amigos fundadores
que impulsaron el crecimiento del
club. “Mis inicios fueron como vo-
cal suplente, pero todos trabajaba-
mos con entrega para que el equi-
po se mantuviera y compitiera”,
recuerda. Con el paso del tiempo,
asumio la presidencia del Expreso
Austral durante dos periodos. En
uno de ellos, y con el respaldo de
autoridades nacionales, se logro
adquirir el predio de Patamarca,
al norte de Cuenca, donde afos
después se construyo el comple-
jo deportivo, vendido en octubre
de 2014 debido a una grave crisis
financiera.

Pesantez también es reconoci-
do por crear el sonido emblematico
del equipo, que dio origen al apodo
de “equipo colorado”. Este singular
instrumento, compuesto por varias
cornetas y una bateria de automo-
vil, se convirti6 en un simbolo in-
confundible en cada partido, espe-
cialmente al momento de celebrar
un gol.

Hoy, con mas de 80 afios, don
Humberto continta asistiendo fiel-
mente a los encuentros desde su
tradicional lugar en la tribuna sur,
espacio que ocupa desde hace
cinco décadas. No acude solo, lo
acompafia su inseparable bocina
y su bisnieto, César Davila, quien
desde los 10 afios se convirtio en
hincha del club y, desde hace seis,
es el encargado de tocar la trompe-
ta en cada partido.

La pasion por Deportivo Cuenca
ha trascendido generaciones en
la familia Pesantez. Segun cuenta
don Humberto, ya son cinco las ge-
neraciones que alientan al “cuen-
quita”. Incluso el pequefio José
Daniel Vélez, de apenas tres afos,
cuenta ya con su abono y asiste al
estadio siempre que es posible. (1)

vicecampeonatos, el

Tocando el cielo con las manos

"A CAMPEONT:
e

Jugadores del Deportivo Cuenca con el titulo de campedn en 2004. / archivo

En 2001, tras perder la categoria, un grupo de jovenes dirigentes, lidera-
dos por Mario Esteban Espinosa, asumié la conduccion del club. Con una
campafa meritoria, lograron el ansiado ascenso a la Serie A, marcando el
inicio de un proceso que, tres afios mas tarde, llevaria al equipo a alcanzar
la gloria.

Fue en 2004, bajo la presidencia del empresario Manuel Vega Villa,
cuando Deportivo Cuenca vivié el momento mas importante de su historia
al conquistar su primera estrella. Futbolistas como Javier Klimowicz, Mar-
celo Velazco, Eduardo lachetti, Raul Noriega, Giancarlos Ramos, Carlos
Hidalgo, David Valencia, Jhon Cagua y el cuencano Pablo Arévalo, entre
otros, fueron protagonistas de una campafa sobresaliente. El equipo gané
la primera etapa vy, tfras una destacada participacion, asegurd su clasifica-
cion a la liguilla final.

El titulo se concretd el 8 de diciembre, a falta de dos jornadas para
la finalizacién del torneo. Con 19,5 puntos, Deportivo Cuenca se volvio
inalcanzable para sus perseguidores, entre ellos Barcelona y Olmedo de
Riobamba, que termind como vicecampedn. Ese dia, el conjunto colorado
vencio 3-2 a Aucas en Quito, y la consagracion se confirmé tras el pitazo
final del encuentro entre El Nacional y Liga de Quito.

Aquella noche fue inolvidable. Cuenca no durmio: la ciudad entera se
volco a celebrar una hazafa histdrica. Sin voz, pero desbordantes de emo-
cion, los hinchas permanecieron en el estadio y en las calles, festejando un
logro que quedo grabado para siempre en la memoria colectiva. (1)

—_— —_— — —_—
Deportivo Cuenca En octubre de 2014, El maximo goleador
tiene en sus la asamblea de socios historico es el

vitrinas un trofeo de
campeon logrado
en 2004, pero
ademas suma cinco

del club Deportivo
Cuenca autorizé la
venta del Complejo de
Patamarca. El predio
tenia 29.000 metros
cuadrados y se vendio
por 3'185.000 ddlares.

Walter ‘Mamita’
Calderén y Raul
‘Negro’ Becerra.

ultimo conseguido
en 20009.
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argentino-ecuatoriano
Angel ‘Tano’ Liciardi,

con mas de 100 goles,
seguido por Carlos

‘Ventarron’ Quinénez,



10A

ESPECIAL NUEVA YORK

Una tradicion

Cuenca, domingo 2 de agosto de 2026 % EI. ME RCU RIO

G —————————————————————————————————————

LOS ESPOSOS Blanca Baculima y Rubén
Monzon elaboran sombreros de paja toquilla
en Cuenca y los exportan al mercado de EE.UU.

que conquisto
Norteamerica

Blanca Baculima muestra uno de los sombreros que vende en su local del Centro
Municipal Artesanal (Cemuart), cuyas piezas también lleva a los EE.UU.

Por: Por: Bolivar Pérez R.
bperez@elmercurio.com.ec
Fotos: Xavier Caivinagua A.

El Mercurio-Cuenca
breros de paja

D toquilla. La pareja

de esposos Blanca Baculima y Ru-
bén Monzon decidio convertir ese
conocimiento familiar en un pro-
yecto de vida. Con la experiencia
transmitida, emprendieron su pro-
pio taller, invirtieron en tecnologia
para perfeccionar su trabajo y hoy
comercializan sus sombreros tanto
en Ecuador como en los Estados
Unidos (EE.UU.).

e sus madres he-
redaron el oficio
de elaborar som-

Historia

Su historia comenzd en 1996,
sin imaginar el éxito que alcan-
zarian con el paso de los afios.
Empezaron con un pequefio taller
donde realizaban el tejido, plan-
chado, espeluzado y cortado de
los sombreros, que luego entrega-
ban a grandes fabricas encarga-
das de los acabados finales para
su comercializacion.

Blanca, de 46 afos, recuerda
que durante muchos afios se de-
dicaron Unicamente a esa parte del
proceso. Sin embargo, decidieron
endeudarse para adquirir la ma-
quinaria necesaria y convertirse
también en los responsables de
los acabados, con el propdsito de
posicionar su propia marca.

En 2015 obtuvieron la visa para
viajar a EE.UU. y, tras cumplir con
todos los tramites legales, accedie-
ron a una visa de trabajo que les
permitio llevar y comercializar sus
sombreros en ese pais.

Blanca recuerda que los pri-
meros viajes los realizaron con
apenas 50 o 60 sombreros, que

transportaban  personalmente
hasta una tienda ubicada en
Nueva York y administrada por su
hijo mayor. Las piezas eran teji-
das por familiares, mientras que
ellos se encargaban de darles los
acabados con los equipos adqui-
ridos.

Con el tiempo tuvieron que ce-
rrar ese local porque su hijo formo
su propio hogar y se dedico a otras
actividades en Miami. Sin embar-
go, el negocio no se detuvo. Un
familiar abrié una nueva tienda en
Nueva Jersey, donde actualmente
reciben los sombreros para su co-
mercializacion.

En la actualidad, Blanca y Ru-
bén vigjan cada tres meses a
EE.UU. para llevar entre 500 y 600
sombreros, cumpliendo con todos
los requisitos aduaneros. Alli sus
familiares se encargan de la venta
de las piezas.

Su siguiente objetivo es volver
a abrir una tienda en Nueva York,
esta vez administrada por su se-
gundo hijo, quien también cuenta
con la documentacion necesaria
para residir y trabajar en Nortea-
mérica.

‘A veces me toca viajar antes
de lo previsto cuando me avisan
que ya se terminaron los som-
breros”, comenta Blanca. Aunque
agradece a Dios por tener trabajo,
reconoce que no es facil dejar a
sus hijos cada cierto tiempo.

Afirma que trabajar en EE.UU.
€s una buena oportunidad porque
los ingresos dependen del esfuer-
zo de cada persona. Sin embargo,
asegura que no hay nada compa-
rable con la tranquilidad y la unién
familiar que disfruta en Ecuador.

Ademas de las exportaciones,
la pareja cuenta con un local en
el Centro Municipal Artesanal (Ce-
muart), ubicado frente a la Plaza
de San Francisco, denominado
Reina del Cisne, donde ofrecen
sus sombreros a turistas naciona-
les y extranjeros.

ASFALTADOS

S5 LA MATRIZVIAL
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Los sombreros se comercializan desde 15 doélares en adelante, dependiendo de la

finura.

Sentimiento

Blanca y Rubén tenian previsto viajar
a finales de julio para aprovechar la en-
trega de sombreros y participar este do-
mingo 2 de agosto en la edicion numero
43 del Desfile de la Ecuatorianidad, orga-
nizado por el Comité Civico Ecuatoriano
en Nueva York. El recorrido se desarro-
llaré por la avenida Northern Boulevard,
entre las calles 69 y 87, en el distrito de
Queens.

Para Blanca sera una experiencia

especial, pues tendra la oportunidad de
compartir con miles de compatriotas que
cada afo participan en esta celebracion
de la identidad ecuatoriana. No obstante,
su permanencia en EE.UU. sera de ape-
nas dos semanas. Su deseo es regresar
antes de septiembre para viajar a Loja y
reencontrarse con la sagrada imagen de
la Virgen de El Cisne, a quien atribuye las
bendiciones que ha recibido su familia y
el crecimiento del emprendimiento que,
junto a su esposo, construyo con esfuer-
zo, tradicién y fe. (1)
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Local abierto en Cuenca

En su local “Reina del Cisne”,
ubicado en el Centro Artesanal
Municipal (Cemuart), Blanca
Baculima y Rubén Monzén
ofrecen una amplia variedad
de sombreros de paja toquilla
elaborados por familiares vy
artesanos de la provincia del
Azuay.

Los precios parten desde los
15 ddlares y varian de acuerdo
con la calidad y la finura de la
fibra utilizada en cada pieza.

El establecimiento cuenta con
modelos de diversos colores,
estilos y disefios, que atraen tanto
a turistas nacionales y extranjeros
como a compradores locales.
Ellocal atiende todos los dias de la
semana, desde las primeras horas
de la mafana, convirtiéndose
en un espacio donde la tradicion
artesanal cuencana permanece
viva y al alcance de quienes
buscan una auténtica pieza de
paja toquilla. (1)

— 00— — 00— — 00—
Blanca y Rubén La pareja Cada tres meses
llevan cerca de tres genera empleo viajan a Estados
décadas dedicados para mas de Unidos para entregar

a la elaboracion y
comercializacion de
sombreros de paja

toquilla.

Una gran variedad de sombreros de paja toquilla elabora con obras entregadas por tejedoras azuayas.
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iCelebra la ecuatorianidad!

Envia lo mejor del
Ecuadora USAcon
seguridad y confianza.
Facil, rapido, segur

‘L Vuelos diarios | \) Seguimient824/7

Envia desde

$5.50/1lb
A TODO USA

*Aplican restricciones

diez tejedoras de
Cuenca, Paute

y otros cantones
de la provincia.

los sombreros que
se comercializan en
una tienda de Nueva
Jersey

El sombrero de paja toquilla es parte de la identidad del pais. En Azuay, existen varias toquilleras.
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:Qué puedes
enviar con DHL?

" Café y chocolate

=4 Ropa, zapatos y textiles

& Granos, harinas y pan

Snacks, semillas y dulces tipicos
Especias, aji y condimentos™*
Enlatados y conservas

Hierbas y productos naturales*

Productos secos de origen animal

Bebidas tradicionales y energéticas

Medicamentos y vitaminas®

Escanea el cadigo
y descubre mas

Accede a tarifas especiales

PROMOCODE: ENVIARAICES

*Aplican términos y condiciones.
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Universidad
Catolica
de Cuenca

TU EDUCACION

0 TIEHE FRUHTERH

EDUCACION SUPERIOR

100%

EN LINEA

La Universidad Catdélica de Cuenca pone al alcance de la comunidad
ecuatoriana e hispana una oferta académica flexible, innovadora y de alta
calidad, disefiada para que puedas continuar tu formacion profesional sin
importar donde te encuentres.

¢POR QUE ELEGIR . Flexibilidad para
LA UNIVERSIDAD 100% en linea estudiar desde
CATOLICA DE CUENCA? cualquier lugar

Plataforma virtual Titulos reconocidos
moderna e intuitiva en Estados Unidos

OFERTA ACADEMICA

Derecho [ Administracion de Empresas J

[ Trabajo Social J Contabilidad y Auditoria

Z4a .-—r

Comercio Internacional y Logistica [ Administracion en Instituciones Publicas ]

[Pedogogio de los Idiomas Nacionales y Extranjeros ] Desarrollo de Software Full Stack

Gestion Comercial y Marketing Digital [ Marketing e Inteligencia de Mercados ]

VUELA ALTO

PROGRAMAS
DE POSGRADO

+ Salud
Derecho

 Psicologia
Educacion

« Tecnologia
Ingenierias

« Ciencias Sociales
« Administracion y Negocios - -
e = SE UN AGUILA ROJA




